Nasce il polo digitale del Nordest

DI FILIPPO MERLI

Nasce il nuovo polo digitale del Norde-
st. Le tech company Aton (con quartier
generale a Villorba, nel Trevigiano) e
Gtn (azienda con sede a Tavagnacco,
in provincia di Udine) hanno annuncia-
to una joint venture con profonde com-
petenze nella digitalizzazione del re-
tail capace di mettere in campo le risor-
se in ricerca e sviluppo necessarie per
dare impulso a un settore dinamico.
Una sinergia che colma un gap di mer-
cato e offre ai retailer un punto di riferi-
mento per facilitare ’adozione delle
migliori e pit moderne soluzioni inno-
vative, riducendo complessita e costi
operativi.

Aton e Gtn sono in grado di offri-
re una gamma completa di soluzioni di-
gitali per I'industria e la distribuzione
e un imponente piano di sviluppo di
nuovi prodotti software: una sinergia
che crea una sorta di distretto tecnolo-
gico con 385 collaboratori diretti e 33
milioni di euro di fatturato dedicato al-

la digitalizzazione delle attivita com-
merciali e della tracciabilita.

Il progetto, nato tra il Veneto e il
Friuli-Venezia Giulia con ambizioni in-
ternazionali, prevede la spinta strate-
gica alla collaborazione in una rete spe-
cializzata sostenuta dalla somma del
valore delle rispettive eccellenze. Aton
e Gtn completano scambievolmente il
proprio pacchetto di offerta e i propri
team integrando i servizi specifici
dell’'una e dell’altra. Le due societa so-
no unite dalla consapevolezza che per
soddisfare le esigenze del mercato sia
fondamentale focalizzarsi sull'innova-
zione e avere dimensioni sufficienti
per sostenere gli ingenti investimenti
richiesti per alimentare la competitivi-
ta.

Non solo: 1a joint venture appena
nata ha lo scopo di estendersi favoren-
do l'ingresso di altre realta comple-
mentari. L’obiettivo strategico & unire
in un unico network competenze e vi-
sioni per ridefinire gli standard del
mondo del retail, lavorando per realiz-

Nuovarealta con 385 collaboratorie 33 mln difatturato per sviluppare ’'1A

zare un ecosistema digitale integrato e
spinto dall'TA. «Questa joint venture &
piu di un’operazione strategica: &€ una
visione comune della cultura d’'impre-
sa e del futuro del retail fondata su va-
lori di innovazione, sostenibilita e cen-
tralita del cliente», dice il ceo di Aton,
Giorgio De Nardi. «La volonta di
creare un gruppo anche senza necessa-
riamente possedere quote societarie &
una strategia vincente. Col rispetto re-
ciproco, un progetto intelligente e chia-
ro e obiettivi ben definiti si puo fare bu-
siness insieme come un’unica societa».
«Abbiamo deciso di unirci in un proget-
to comune per diventare i campioni del
mercato», ha detto il ceo di Gtn, Paola
Geretti. «La frammentazione delle
tecnologie esistenti crea complessita
periretailer, che devono spesso coordi-
nare piu fornitori per gestire operazio-
ni di cassa, back-office e mobile compu-
ting. Gtn e Aton rispondono a questa
esigenza con un’offerta unica e poten-
ziata dall’TA».
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